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TIDNINGEN 

FÖR SVERIGES 

FASTIGHETS- 

MÄKLARE

ANNONSERA DÄR DU  
NÅR HELA BRANSCHEN
Hos oss når du Sveriges fastighetsmäklare!

Träffsäkra annonsytor på 
webben och i nyhetsbrev
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MäklarVärlden har en unik räckvidd inom 
fastighetsmäklarbranschen, och vår målgrupp 
– Sveriges fastighetsmäklare – läser oss med stort 
engagemang och intresse. Som annonsör får du en 
direktkanal till en målgrupp som söker inspiration, 
nyheter och insikter för att hålla sig uppdaterade 
i en dynamisk bransch. Våra läsare är professionella 
och engagerade, vilket gör MäklarVärlden till den 
naturliga platsen för dig som vill nå dem. 
Med över 20 år i branschen har MäklarVärlden 
byggt upp ett starkt förtroende och en unik position 
på marknaden. Vår tryckta tidning distribueras till 
cirka 8 700 mottagare över hela landet, och vår 
digitala plattform attraherar cirka 15 000 besökare 
varje månad. Dessutom når vårt nyhetsbrev 10 000 
prenumeranter varje vecka. Genom att synas 
i MäklarVärlden får du möjligheten att nå ut på 
ett effektivt och engagerande sätt.
 
MäklarVärlden ger dig en plattform för att synas 
och påverka där det verkligen gör skillnad.

JENNY PERSSON
chefredaktör och ansvarig utgivare 

MäklarVärlden

Bli en del av 
MäklarVärlden  
– här når du Sveriges 
fastighetsmäklare!

”�Snygg tidning” 
”�Tydligt budskap i en 
kort konkret utgåva”

”�MäklarVärlden skapar  
branschgemenskap” 

”�Seriös med både bredd 
och aktuell bevakning”

94%
AV LÄSARNA ÄR NÖJDA ELLER 

MYCKET NÖJDA MED BRANSCH- 

BEVAKNINGEN

 DÄRFÖR ANNONSERAR JAG I MÄKLARVÄRLDEN 
”�Samarbetet med MäklarVärlden har varit långsiktigt sedan start. Vi har 

tillsammans hittat upplägg för att dra nytta av den digitala utvecklingen 
som skett genom åren. Vi jobbar dels med profilering, dels med artikel- 
annonser inom våra kompetensområden vilka skapar ett högt läsvärde.  
MäklarVärlden har valt att behålla sin tryckta upplaga som nu dominerar 
branschen, givetvis kompletterad med digitala flöden. För mig känns  
det självklart att synas i ett neutralt och oberoende media som har 
läsare i exakt den målgrupp som vi vill exponeras för – dessutom på 
läsarens villkor!”� Annica North 

� marknadsansvarig, Vitec Mäklarsystem AB

 ∏�SÅ TYCKER LÄSARNA:

 DÄRFÖR LÄSER JAG 
 MÄKLARVÄRLDEN 
 �”Jag läser MäklarVärlden, 
både papperstidningen och 
de digitala kanalerna, för att 
jag är nyfiken på hur andra 
jobbar och för att jag vill 
hålla mig uppdaterad om 
bostadsmarknaden och 
nya direktiv från exempelvis 
FMI. Med MV får jag en 
snabb uppdatering om vad mina 
kollegor i branschen hittar på och 
en bra helhetsbild från hela landet.”
� Johan Styrsvik
� fastighetsmäklare, 
� HusmanHagberg

ANNONSBOKNING ANSVARIG UTGIVARE
Gabrielle Hagman, Mediakraft 
gabrielle.hagman@mediakraft.se
0736 277984

Jenny Persson
jenny@maklarvarlden.se
0706 980329
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Helsida
Pris:  16 000:- 

215 x 280 mm  
+ 5 mm utfall

Uppslag
Pris:  25 000:- 

430 x 280 mm
+ 5 mm utfall

PR
IN

T 
  

När materialyta går över sidkant ska ges 
5 mm marginal för beskärning (utfall). 
Typsnitt inkluderas i filen. Bilder ska vara 
högupplösta (300 ppi). ICC-profil (Trydells 
ArcticVolume XL120215) finns att hämta 
på trydells.se. Bokning som annuleras 
senare än tre veckor före materialdag 
debiteras fullt pris. Moms tillkommer.
Skuret format:	 215 x 280 mm
Satsyta:		  12 mm från sidkant

Andra färger än CMYK konverteras 
automatiskt utan manuell inspektion. 
Övertryck och återgivning kan då avvika 
från er intention. Observera att mått för 
tidningens baksida är 215x253 mm.
 För nativeannonsering,  
 se särskild information! 

Vid frågor mejla traffic@mediakraft.se 
eller kontakta Gabrielle (se nedan).

1/2 stående
Pris:  10 500:- 

105 x 280 mm
+ 5 mm utfall

1/2 liggande
Pris:  10 500:- 

215 x 137 mm
+ 5 mm utfall

1/4 stående
Pris:  6 000:- 

96 x 131 mm

1/4 liggande
Pris:  6 000:- 

215 x 65 mm
+ 5 mm utfall

 ∏UTGIVNINGSPLAN 2025

 ∏ANNONSFORMAT

 ∏TEKNISKA UPPLYSNINGAR

	 Materialdag	 Utgivning	 Redaktionellt program

 1	 22/1	 14/2	 Verktyg
 2	 25/3	 17/4	 Sälj
 3	 7/5	 30/5	 Kommersiella mäklare
 4	 13/8	 5/9	 Rekrytering
 5	 1/10	 24/10	 Arbetsvillkor
 6	 12/11	 5/12	 Fortbildning

Tema juridik

I höstens första tema sätter MäklarVärlden fokus på juridiken. 

Mäklarstudenten Felix Balkerud frågar våra experter om vilka 

juridiska kunskaper som kommer att vara viktigast i framtiden 

och konstaterar samtidigt att juridiken är en omfattande del av 

både yrket och utbildningen. Häng med!

// JONAS BERGHOLM

Den snåriga juridiken
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Högaktuellt 
med frågor om 
penningtvätt
Vad är högaktuellt just nu rörande 

juridiken för landets mäklare? Det och 

på några frågor till svarar Mäklar­

samfundets chefjurist Niklas Rollgård 

och Claes Lood, ansvarig jurist på 

Fastighetsmäklar förbundet (FMF).

  *  VAD UPPLEVER NI ÄR EXTRA VIKTIGT  just nu för mäklarna att 

beakta kring juridiken i sin yrkesutövning?

NIKLAS: Det är alltid viktigt att vara noggrann, att göra de 

kontroller som krävs, att informera om sådant man känner 

till och som kan vara av betydelse för en köpare och att 

dokumentera de åtgärder som vidtas inom ramen för ett 

förmedlingsuppdrag. Vi är också väl medvetna om mäklar-

företagens slit med bestämmelserna i penningtvättslagen 

och vill verkligen framhålla vikten och betydelsen av arbe-

tet med att förhindra att mäklarverksamheter används för 

penningtvätt och terrorfinansiering . Därför har vi etablerat 

en tjänst som kombinerar digitala system för kundkän-

nedom och allmänna riskbedömningar med juridisk 

konsultation från våra experter.

CLAES: Frågor som just nu är högaktuella är frågor om 

penningtvätt och om skrivuppdrag. Fastighetsmäklarin-

spektionen och Finanspolisen har under det gångna året 

verkligen ökat trycket i dessa frågor. Ett antal mäklare 

har dömts för brott i domstol och ytterligare ett antal har 

avregistrerats. FMF har under det gångna året lagt ned ett 

stort arbete inom dessa områden och bland annat nyligen 

gett ut riktlinjer för hur mäklare bör hantera skrivuppdrag 

i ljuset av den här nya praxisen samt genomfört riktade 

utbildningsinsatser.

Vad för slags juridisk rådgivning bistår ni som förbund 

mäklarna i huvudsak med?
NIKLAS: Vi erbjuder den vassaste och mest tillgängliga 

juridiska rådgivningen i branschen. Dels arbetar vi med 

sedvanlig juridisk rådgivning till våra medlemmar i frågor 

som rör allt som behöver hanteras i en bostadsaffär och 

via våra kundvägledare bistår vi även konsumenter med 

rådgivning i bostadsrelaterade frågor. Vi biträder också 

våra medlemmar i skadestånds- som tillsynsärenden. Där-

utöver tillhandahåller vi en tjänst riktad till mäklarföretag 

som hjälper mäklarföretagen i arbetet med kraven enligt 

Penningtvättslagen.
CLAES: FMF tillhandahåller juridisk rådgivning åt sina 

medlemmar på flera olika sätt. Samtliga medlem-

mar har tillgång till obegränsad telefonrådgivning. 

Telefonrådgivningen är inkluderad i medlemskapet utan 

tidsbegränsning eller begränsning i antal samtal, med 

generösa öppettider. Alla medlemmar får även tillgång till 

löpande webbinarier, som syftar till att uppfylla mäklarnas 

fortbildningsbehov utan ytterligare utbildningskostnader. 

Dessa tillfällen brukar vara välbesökta, med ofta flera 

hundra mäklare som tittar varje gång. Man kan även ta del 

av dessa sändningar i efterhand via FMFs medlemssidor. 

Därutöver tillhandahåller FMF juridiska tilläggstjänster 

som ett utvidgat stöd i form av skrivhjälp, där mäklare kan 

få hjälp med utformning av kontraktsklausuler med mera.

Vilka är annars de vanligaste frågorna kring juridik?

NIKLAS: Det är vanligt med frågor kopplade till utformning 

av olika klausuler och villkor i köpehandlingar. Det kom-

mer även många samtal kring dödsbon, bouppteckningar 

och testamenten och som uppkommer i samband med 

en bostadsaffär vilket många gånger kan vara väldigt 

komplicerade. Därutöver är det tillämpningen av pen-

ningtvättsregelverket som föranleder en hel del frågor och 

behovet av stöd till såväl mäklare som mäklarföretag blir 

bara större.
CLAES: Frågor som rör mäklarfirmornas ansvar enligt den 

nya fastighetsmäklarlagen är alltmer vanligt före-

kommande, de som ibland även kallas ”compliancefrågor”.

Vad kostar denna rådgivning?

NIKLAS: Den absoluta merparten av den rådgivning vi 

bedriver till våra medlemmar är kostnadsfri men för längre 

och lite mer komplicerade ärenden jobbar vi med en 

timtaxa.
CLAES: Ett medlemskap i FMF kostar år 2024 10 673 kronor, 

inkluderat den ansvarsförsäkring som mäklare enligt lag 

måste ha och som jag nämnde ingår till exempel obegrän-

sad telefonrådgivning i medlemskapet. Och år 2023 tog 

FMFs juristrådgivning emot cirka 4 500 samtal, vilket är en 

ökning med nästan 100 procent på bara några år.

Hur många jurister jobbar med att hjälpa medlemmarna 

hos er?
NIKLAS: Mäklarsamfundets juristavdelning består av 14 

personer fördelade på tio jurister, två kundvägledare och 

två assistenter.
CLAES: FMF bemannas av fem erfarna jurister med mig som 

ansvarig.

Hur upplever ni mäklares och mäklarföretags kunskaper 

i juridiken överlag? 
NIKLAS: De medlemmar som hör av sig till oss har generellt 

mycket goda kunskaper om det juridiska landskapet och 

vill många gånger bara dubbelkolla det man själv kom-

mit fram till. Vår uppfattning är att fastighetsmäklarna 

i allmänhet är mycket intresserade av juridik och är väldigt 

angelägna om att göra rätt.

CLAES: Vi upplever att mäklarna har bra koll på hur mycket 

juridiken genomsyrar det mesta i deras arbete och att de 

därför har väldigt stor nytta av den obegränsade juridiska 

rådgivningen som FMF tillhandahåller, eftersom mäklarna 

har möjlighet att vara proaktiva och att hellre ställa en 

fråga för mycket än en för lite. /

Niklas Rollgård

Claes Lood

Nästa uppslag:
Flera bekymmer med 

fastighets mäklar lagen
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Så har bostadspriserna förändrats 
under den senaste tioårsperioden
 STATISTIK   För den som har möjlighet brukar en bostad 

ses som en bra investering på lång sikt. Men hur stor 

investeringen blir beror på var i landet man bor.

Svensk Mäklarstatistik har mätt prisutvecklingen 

mellan 2014 och 2024 på bostadsrätter och villor 

i riket, alla kommuner med tillräckligt stort antal 

försäljningar samt de centrala delarna i storstä-

derna. Siffrorna som Svensk Mäklarstatistik har 

låtit ta fram visar att priserna både för villor och 

bostadsrätter har gått upp i hela landet. Dock skiljer 

det sig ganska rejält i olika delar av riket.
På riksnivå har villapriserna ökat med 64 procent 

– motsvarande närmare 1,5 miljoner kronor. Störst 

procentuell prisökning, 132 procent, har Malung-

Sälen men i pengar räknat har medel priserna ökat 

mest i Lidingö med närmare 6,4 miljoner kronor.

Några som inte sett samma prisutveckling hit-

tar vi i Värmland, närmare bestämt i Årjäng där 

ökningen under tioårsperioden var allra sämst 

med 33 procent, och i västgötska Götene där 

villa priserna steg med bara 147 000 
kronor.

Hur fick det då för bostads rätter? 
Jo, där har Svensk Mäklarstatistik 
sett att kvadratmeterpriset på riks-
nivå ökade med 46 procent, vilket 
motsvarar 13 800 kronor per kvadrat. 
Vadstena är den kommun som sett 
störst procentuell pris ökning med 340 procent 

medan Åre har störst ökning i kronor, närmare 

30 000 kronor per kvadratmeter.
Sämst utveckling för bostadsrätter har det varit 

i Uppsala med 17 procent och Haparanda som ökat 

med 1 700 kronor per kvadratmeter.
– I de centrala delarna av storstäderna har  Malmös 

priser ökat med 76 procent men Stockholms inner-

stads prisökning är mer än dubbelt så stor räknat 

i kronor, närmare bestämt 35 800kronor per kvadrat-

meter, säger Hans Flink, som är affärsutvecklings-

chef på Svensk Mäklarstatistik. /

Hans Flink

Riks-
genomsnitt

villor
+64 %

Vadstena har störst  
prisutveckling på  
bostadsrätter (+340 %)

Åre har störst prisutveckling på 
bostadsrätter räknat i kronor per 
kvadratmeter, +29 700 kronor 
(+110 %)

Lidingö har störst pris utveckling 
på villor räknat i kronor, 

+6 365 000 kronor (+74 %)

Centrala Göteborg: +45 %

Centrala Stockholm: +50 %

Prisutveckling på bostads-
rätter i storstäderna:

Malung-Sälen har allra störst  
prisutveckling på villor (+132 %) ...

PROCENTUELL 
PRISUTVECKLING 
PÅ BOSTÄDER 
2014–2024

 Villor    Bostadsrätter
Källa: Svensk Mäklarstatistik

Centrala Malmö: +76 %

Stockholm

Göteborg

Riksgenomsnitt
bostadsrätter

+46 %

Årjäng

Uppsala

Lidingö

Malung-Sälen

Malung-Sälen

VadstenaBjuv

Åre

Åre

Centrala
Malmö

Centrala
Göteborg

Centrala
Stockholm

... och har även mycket 
stor prisutveckling på  
på bostadsrätter (146 %)

Malmö

Uppsala

VILLOR

BOSTADSRÄTTER
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Tema sälj

 Vara på tå hela tiden eller ro till visningen i en eka  

 – vilka är de stora skillnaderna i försäljningsarbetet  

 mellan att mäkla i en storstad och på landsbygden?  

 Om detta handlar temat på följande sidor. Häng med!

// JONAS BERGHOLM

                                            

6
M Ä K L A R V Ä R L D E N   3 / 2 0 2 4

  *  ERIK BYSELL PÅ NESTOR FASTIGHETSMÄKLERI  i Stockholms innerstad, 

berätta först och främst lite om dig själv och byrån!

– Nestor grundades 2017 av mig och Ylva Ekelund. Vi hade 

under de åren vi arbetat ihop identifierat att stora delar av mäk-

larkåren hade stora problem med att vara raka och tydliga mot 

kunder vilket gett en bild av att många mäklare målade upp 

solsskensscenarion som de sedan inte kunde backa upp. Vi ville 

 leverera en tjänst där rak kommunikation och ärlighet är 

ledorden.

Hur är det att sälja i en storstad som Stockholm?

– Tempot och transaktionshastigheten i Stockholms inner-

stad är väldigt högt vilket gör att man som mäklare behöver 

vara på tå hela tiden för att säkerställa att man skapar det 

bästa värdet för sina uppdragsgivare. Min uppfattning är 

att man ska försöka dra ner tempot i budgivningar för att 

försöka göra de presumtiva köparna mindre stressade. Den 

trygga köparen kommer att betala bättre.

Vad skiljer jämfört med mindre städer och landsbygd?

– Jag är uppväxt i Norrlands inland men har uteslutande 

 arbetat i innerstan. Den uppfattning jag fått är att försäljnings-

tiden är längre på landsbygden, vilket i sig inte behöver vara 

negativt då köparna får längre tid att fatta välgrundade beslut. 

Jag har också förstått att det finns städer där man helt undviker 

söndagsvisningar. Jag är övertygad om att mäklarnas välmående 

skulle vara bättre om söndagar inte är lika med arbete.

Vad har varit svårast med försäljningen den senaste tiden med 

tanke på det tuffa läget som varit på marknaden?

– På en föränderlig marknad ställs höga krav på att hålla sig 

ajour. Marknaden de senaste två åren har varit oerhört volatil och 

de flesta lägenheterna har sålts genom förhandling i stället för 

öppna budgivningar vilket lägger ett större ansvar på mäklaren. 

Vi har alltid haft en rak och ärlig kommunikation som affärsidé, 

vilket gör att vårt arbetssätt fungerat bra då kunder vill ha trygg-

het och en mäklare som inger förtroende.

Vad tror du kan bli bättre när det gäller fastighetsmäklarnas 

kunskap om försäljning i branschen?

– Visa mäklare forcerar sitt budskap på ett lätt  bedrägligt vis, 

vilket har skapat en bild av en inte särskilt sympatisk yrkeskår. 

Det är inte givet att en säljare som presterat på annat håll lyckas 

i längden som mäklare. Hem är en vara som det kommer att fin-

nas efter frågan på. Vi bör därför skräddarsy en upplevelse för 

uppdragsgivare och presumtiva köpare genom att vara pålästa 

och allmänbildade, hela tiden säkerställa att alla parters intressen 

tas till vara samt primärt arbeta för kundens ekonomiska vinning 

och inte vår egen. Den trygga köparen kommer alltid betala bäst 

och den nöjda uppdragsgivaren är den bästa marknadsföringen.

Säljtränar du på något vis? Vad kan du bli bättre på?

– Vi tror på sälj genom förtroende och  lägger engagemang på 

att hålla oss ajour om utvecklingen i samhället i stort. Vi verkar på 

Sveriges dyraste marknad och de vi möter vill ha en samtalspart-

ner som begriper skiftningar och hur de påverkar marknaden.

Hur ser framtiden ut inom försäljningsdelen av yrket?

– Det kan skönjas att aktörer försöker bli mer seriösa. Det är 

dock fortfarande ett problem att så  kallade toppmäklare agerar 

försumligt och att branschen uppmuntrar det med utmärkelser 

och uppmärksamhet. Det är inte hållbart. Den eviga diskussio-

nen om mer sälj på utbildningarna är jag tveksam till. /

  *  KRISTIN JAUCH PÅ PI FASTIGHETSFÖRMEDLING  i Dalarna, berätta 

först och främst lite om dig själv och byrån!

– Jag har sedan jag blev registrerad 2017 jobbat på landsbygden 

i norra Dalarna där jag själv bor och stormtrivs. 2020 startade jag 

och världens bästa kollega Ida Larsson PI Fastighets förmedling. 

Vi valde ett kort, enkelt namn som är lätt att komma ihåg och 

finns som symbol – vi får ofta höra att våra skyltar syns bra. PI 

har kontor i Mora och Särna, och täcker ett stort område: 

Siljansbygden, norra Dalarna och Sälenfjällen med omnejd.

Hur är det att sälja på landsbygden i Dalarna?

– Omväxlande, kul och aldrig långtråkigt. Det krävs 

flexibilitet, kreativitet och lösningsorienterat tänk – man ska 

inte vara rädd för att skriva kontrakt i en grillstuga, ro till 

visningen eller sitta bakom säljaren på skotern på väg till en 

värdering. Viktigast är genomtänkt logistik och att utnyttja 

varje resa på bästa sätt. Det kan bli intensiva dagar, men de 

varvas med lugnare dagar på kontoret.

Vad skiljer jämfört med storstäder?

– Att vi har ett superbrett utbud av objekt: alltifrån obe-

byggda tomter, fäbodar och enkla fritidshus till stora fjällstugor, 

bostadsrätter och gårdar till lantbruks- och skogsfastigheter – 

och större projekt som nyproduktion och kommersiella fastig-

heter. Man behöver vara anpassningsbar, nyfiken och öppen, och 

det hjälper att vidareutbilda sig. Jobbet är utmanande på många 

sätt men väldigt roligt. Vi kan ta med oss skidorna och åka en 

sväng efter visningen eller ta med badkläder och prova den fina 

badplatsen som vi sedan berättar om för våra intressenter.

Vad har varit svårast med försäljningen den senaste tiden med 

tanke på det tuffa läget som varit på marknaden?

– Att det är ett stort utbud av vissa objektstyper och samtidigt 

mindre antal spekulanter som rör sig på marknaden. Har vi inga 

spekulanter att jobba med är det mycket tråkigt för båda säljaren 

och oss. Som tur är erbjuder vi många olika objektstyper i olika 

områden och något är alltid efterfrågat.

Vad tror du kan bli bättre när det gäller fastighetsmäklarnas 

kunskap om försäljning i branschen?

– Regelbunden fortbildning tror jag på. Det vore toppen med 

ett större utbud av olika fortbildningar och kurser.

Säljtränar du på något vis? Vad kan du bli bättre på?

– Ja, vi säljtränar regelbundet. I vårt team går vi igenom svåra 

samtal som vi haft och simulerar samtal med invändningar som 

vi turas om att besvara. Teamkänslan är viktig för oss och vi 

hjälps åt och stöttar varandra. Man kan alltid bli bättre. Jag att 

tycker det är givande att få inspiration av andra, så att gå externa 

säljkurser då och då gör att man blir en bättre mäklare.

Hur ser framtiden ut inom försäljningsdelen av yrket?

– Inom flera av våra verksamhetsområden har vi redan upp-

nått höga marknadsandelar på kort tid och det vill vi jobba 

vidare med. Sedan är det för oss inte bara viktigt att få många 

objekt sålda utan att också ha nöjda kunder. Därför är vi extra 

tacksamma att vi har fått utmärkelsen ”mest rekommenderad 

i Dalarna” både 2022 och 2023, och här försöker vi att ge allt och 

lite till för våra kunder även fortsättningsvis. Vi ser stor poten-

tial i att utöka våra aktiviteter och vill gärna välkomna fler i vårt 

team, och jag hoppas att det snart är fler mäklare på väg in som 

är taggade att ta sig an den omväxlande och roliga utmaningen 

det är att vara mäklare på landsbygden. /

Erik Bysell

Kristin Jauch
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Linus von Hoffsten
FÖDD: 1978 i Ystad.
BOR: Villa i Bromma.
DRÖMBOENDE: En 
kombination av mitt 
sommarhus i Stock-
holms skärgård och 
en lägenhet innan för 
tullarna.
FAMILJ: Fru Danielle 
och två döttrar.
FRITIDSINTRESSE: Golf, 
skidåkning och snickra 
på sommarhuset. 

 
 
UPPVÄXT: I Kalmar.
JOBBAR: Svenska 
Mäklarhuset Solna och 
Sundbyberg.
BAKGRUND: Som 
mäklare endast på 
Svenska Mäklarhuset. 
Innan mäkleriet både 
elsäljare och aktie-
mäklare.
FÖREBILDER: Alla som 
arbetar hårt och gör 
rätt för sig.

Guldhemmet 2024
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Den 7 mars gick femte upplagan av 
Hemnets bostadsgala Guldhemmet av 
stapeln på Grand Hôtel i Stockholm. 
Linus von Hoffsten på Svenska Mäklar-
huset Solna och Sundbyberg korades 
till Årets Mäklarpersonlighet, bland 
annat för att han har lyckats hjälpa 
ett flertal nya mäklare att komma 
i gång men även för att han har fått 
dem att stanna kvar i yrket.

// JONAS BERGHOLM

  *  Grattis Linus! Hur känns det?
– Otroligt kul. Bara att bli nominerad till detta pris är en 

ära, att dessutom bli utvald som vinnare av en branschkun-
nig jury känns extra bra.

Vilka tror du var de främsta faktorerna till att du vann?
– Utifrån motiveringen från juryn tror jag det beror på 

mitt arbete med att hjälpa många nya mäklare i gång med 
yrket.

Ja, just det. I Guldhemmets motivering står det bland 
annat att du på ett gediget sätt motiverat blivande 
mäklare att vilja fortsätta inom yrket i ett längre 
perspektiv. Kan du säga något om hur du har gjort detta?

– Att etablera sig på en marknad som fastighetsmäklare 
är en utmanande uppgift, som de senaste åren bara blivit 
svårare. I denna etablering behöver man som nyutexami-

nerad mäklare ett mycket nära stöd och vägledning för hur 
man ska lösa detta. Jag tycker vi har ett stort branschpro-
blem i att så många nyutexaminerade mäklare väljer att 
sluta kort tid efter examen. Vi behöver hitta lösningar för 
att stoppa detta resursslöseri.

Vem ansåg du vara din största konkurrent i tävlingen?
– Sverige är fullt av mäklare som är värdiga vinnare 

i kategorin Årets Mäklarpersonlighet. Jag är bara tacksam 
att juryn uppskattade det arbete jag gjort.

Vad betyder ett sådant här pris för dig?
– Jag fortsätter att jobba på som vanligt med utveck-

ling av Svenska Mäklarhusets verksamheter i Solna och 

i Sundbyberg men det är onekligen ett kul kvitto på att 
mitt arbete har uppskattats av andra.

Hur var kvällen annars på galan?
– Jag hade en superkväll. Bra arrangemang, kul under-

hållning och härlig stämning. Att dessutom dela kvällen 
med mina närmsta medarbetare gjorde inte saken sämre.

Berätta hur det kom sig att du blev mäklare från början?
– Det var lite av en slump. Efter ekonomiexamen från 

Lunds universitet var arbetsmarknaden inom mitt specia-
listområde begränsat och då valde jag att med några strö - 
kurser läsa in behörighet till mäklare. Något jag inte ångrat.

Vem är du som mäklare?
– Upp till andra att bedöma men min målsättning är att 

alltid vara påläst, trygg och ärlig.

Vad är viktigast med ditt jobb?
– I dag är mitt arbete mer fokuserat mot att få våra 

medarbetare att leverera resultat i linje med deras egna 
målsättningar och vilja. Mitt arbete är att hjälpa dem att 
hitta vägen fram. När det gäller mäkleri har jag alltid varit 
en förespråkare av att ju mindre informationsglapp 

”Jag är tacksam att 
juryn uppskattar det 

arbete jag gjort”

... Sverige är fullt av värdiga 
vinnare i kategorin Årets 
Mäklarpersonlighet ...

... vi har ett stort bransch­
problem i att så många 
nyutexaminerade väljer 
att sluta efter kort tid ...
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Hitta hem i karriären

Croisette Real Estate Partner 

expanderar i snabb takt. I Sverige såväl som internationellt.

Vi tror på hållbarhet, trygghet för mäklaren och på att hjälpa varandra.

Vi är fast beslutna att omforma mäklarbranschen.

Vill du bli en del av oss?

Nu söker vi fastighetsmäklare och delägare på flera orter. 

Besök karriar.croisette.se och hitta hem i karriären.

Tema utbildning

För att arbeta som mäklare krävs 

teoretisk utbildning från universitet 

eller högskola samt praktik. William 

Arnfeldt och Rebecca Bernefjell 
berättar om hur det är att plugga till 

fastighetsmäklare just nu.

// JONAS BERGHOLM

  *  VILKEN UTBILDNING  och vilket år läser ni?

REBECCA BERNEFJELL: Jag läser mitt första år på en teknisk 

 kandidat i Fastighetsutveckling och Fastighetsförmedling 

på  Kungliga Tekniska Högskolan (KTH) i Stockholm.

WILLIAM ARNFELDT: Jag läser för närvarande mitt tredje och 

sista år inom Fastighetsekonomi vid Karlstads Universitet

Varför vill ni utbilda er till fastighetsmäklare?

REBECCA: För att yrket verkar vara så fantastiskt roligt. 

Jag vill också få chansen att möta och hjälpa olika typer av 

människor, samt att yrket verkar drivas av mål medvetenhet 

och utmaningar vilket passar mig.
WILLIAM: Valet av mäklaryrket motiverade mig av flera fak-

torer, främst den varierande arbetsdagen och möj-

ligheten att få vara en central roll i människors 

största affär.

Vilket är ert favoritämne och varför?

REBECCA: Mitt favoritämne är ännu så länge juri-

dik som jag hurrar för. Det är  utmanande, spän-

nande och  omfattande vilket är superkul!

WILLIAM: Mitt favoritämne är byggnadsteknik, 

där jag intresserar mig av arkitektur 

och strukturen hos byggnader.

Vilket ämne är svårast?
REBECCA: Det svåraste och mest 
utmanande ämnet vi har läst, bara 
några månader in på terminen, 
är förmodligen matematiken.
WILLIAM: Den mest krävande 
kursen hittills har varit 
fastighets företagets ekonomi, 
med en intensiv period för 
inlärning och omfattande infor-
mation under kort tid.

 ”Hurra för ämnen 
som juridik och 
byggnadsteknik”

Om ni inte gjort klart era läxor, vad är troligen orsaken?

REBECCA: Jag skulle säga att den situationen inte någonsin 

uppstår om jag får välja. Att göra läxor i tid är viktigt, ung 

som gammal.
WILLIAM: Eventuella brister skulle troligen härledas till den 

tid jag lägger ner i mitt engagemang för vår program-

förening, Märklarexamen i Karlstad. Det kan även bero på 

en och annan studentfest.

Saknar ni något i utbildningen? Vad i så fall?

REBECCA: Än så länge känner jag att vi får med det som jag 

förväntat mig och av vad jag kan se på kursutbudet under 

de kommande åren kommer vi att få med allt vi behöver 

inför arbetslivet.
WILLIAM: Det är ganska begränsat fokus på säljaspekten, 

som utgör en vital aspekt av mäklaryrket.

Vad gör ni på helgerna och loven?

REBECCA: Helgerna brukar oftast gå åt att försöka vila upp 

mig, umgås med vänner och min sambo. Under de längre 

ledigheterna blir det oftast plugg inför tenta, annars försö-

ker jag bara vila massor.
WILLIAM: Min fritid tillbringas antingen hemma i soffan 

eller i universitetsbiblioteket beroende på studiebördan. 

Under loven återvänder jag hem till Sunne för att umgås 

med familj och vänner.

Hur ska ni hitta det just jobbet ni vill ha när ni har 

pluggat klart?
REBECCA: Jag har redan klart för mig var jag vill jobba och 

har det målet i sikte i allt jag gör. Hur jag kommer dit beror 

helt på hur hårt jag väljer att jobba för att uppnå det.

WILLIAM: Det har jag redan hittat hos Skandiamäklarna 

i Solna/Sundbyberg, men tips jag har till andra är att 

först bestämma sig om vilken stad man vill mäkla i och 

sedan åka runt till de olika kontoren och se vilket som 

passar och känns bäst.

Vilka är era tips till den som funderar på att 

bli mäklare?
REBECCA: Våga sök mäklarutbildningen 

på KTH! Du  kommer inte ångra dig, 

och du kommer få uppleva några av de 

mest värdefulla och roligaste åren i ditt 

liv. Var även beredd på att det inte är 

lätt att bli en duktig mäklare och det 

krävs hårt jobb för att komma dit 

du vill.
WILLIAM: Ett råd är att påbörja 

praktiken så snart som möjligt för 

att avgöra om yrket passar dig som 

person. /

Populärt att plugga 
till fastighetsmäklare
Under 2010–2022 har 

mellan 530 och 640 

studenter antagits 

till fastighetsmäklar­

programmen vid varje 

utbildningsstart. Med 

något avbrott har det 

varit fler kvinnor än 

män. FEI  utexaminerade 

omkring 200 fastighets­

mäklare 2022 från sin 

uppdragsutbildning. 

Vid Lexicons uppdrags­

utbildning utexaminera­

des cirka 30 mäklare.

Källa: Fakta och Nyckeltal 2022

... det är ganska begränsat 
fokuser på säljaspekten, 
som utgör en vital aspekt 
av mäklaryrket ...                       
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kort + ggott

 PÅ NYTT JOBB 

ADRIAN ATIANI är ny 

fastighetsmäklare på 

Fastighetsbyrån 

i nordöstra Göteborg. 

Han kommer senast 

från en annan byrå 

och har snart jobbat 

som mäklare i fem år 

och älskar sitt jobb.

Att hjälpa människor 

med sitt livs viktigaste 

affär driver AMANDA 
HOLSENDAHL, som 

är ny fastighets­

mäklare på Bostada 

i Lidköping. Efter tio 

år som registrerad 

fastighetsmäklare var 

det dags för andra 

utmaningar och nya 

kollegor. Hon ser fram 

emot ett nytt kapitel.

EVELINA OLOFSSON 

är fastighetsmäklare 

och har förmedlat 

alltifrån villor och 

bostadsrätter till 

gårdar och tomter 

sedan 2021. Hon är 

nu ny på Bjurfors 

kontor i Partille.

På nytt jobb?

Berätta för dina branschkollegor om  

du nyanställer eller själv byter tjänst! 

Mejla jonas@maklarvarlden.se!

Bostadsmarknaden 
gör det tufft att skiljas
Två olika undersökningar visar 

att det lönar sig att både gifta 

sig – och att inte skilja sig. 

Zmarta och SBAB har i varsin 

granskning kommit fram till 

att gifta, främst kvinnor, ur en 

ekonomisk syn vinkel bör stanna 

där de är. För ekonomin.

Regeringen: Fastighetsmäklarinspektionen förblir egen myndighet

Det blir ingen sammanslagning av Konsument­ 

 verket och Fastighetsmäklarinspektionen 

(FMI). Det meddelade regeringen i september. 

I fjolårets budgetproposition uttryckte 

regeringen en ambition att minska antalet 

myndigheter, och ville bland annat inordna 

FMI i Konkurrensverket. De båda myndig­

heterna fick i uppdrag att reda ut hur det 

skulle kunna gå till.
– Vid en första anblick kan det tyckas som 

en enkel sak att slå ihop myndigheterna, 

men utredningen visade att det finns viktiga 

skillnader i uppdrag och organisation, säger 

Gunilla Paulsson, myndighetschef på FMI.

Regeringsbeslutet motiveras bland 

annat med att tunga instanser som Mäklar­

samfundet och Statskontoret avrått från 

sammanslagningen.
– Det känns bra att myndigheten får fort­

sätta sitt uppdrag och inte tappar fart i arbetet  

med att skapa nytta för konsumenter och 

mäklarbranschen, säger Gunilla Paulsson.

Fastighesmäklarförbundet (FMF) var 

en av organisationerna som lämnade in 

ett remissyttrande och betonade att den 

specialkunskap som byggts upp inte fick 

äventyras.
– Vi behöver en insatt myndighet som 

besitter djup kunskap om och förståelse för 

de utmaningar som branschen upplever. Nu 

ser vi fram emot ett fortsatt nära arbete för 

att uppnå en effektiv och rättssäker tillsyn, 

säger FMF:s vd Carola Russmark.
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Melissa Nyström har 
haft kontakt med fyra av 
fastighetsägarna till husen 
hon fotograferat och jagar de 
två sista. För att inte riskera 
ovälkomna besök håller hon 
adresserna för sig själv.

1  ”Ett gammalt lokstall, så ett 
ganska häftigt tegelhus som 
aldrig använts som bostad. 
Spontant tänker jag att det 
kunde vara en verk samhets­
lokal med fester och bröllop.”

2  Taket lämnar en del i övrigt 
att önska, men det är ett 
typiskt sådant hus som även 
om man inte räddar det per 
se kan stenarna användas till 

grund för annat. Har sett ett 
liknande hus som bytt tak och 
det ser ut som ett helt nytt hus.”

3  ”Huset köptes av en som 
bor utomlands och hade tänkt 
ha det som sommarstuga, men 
aldrig kommit sig för. Det är 
intressant att man gör så stora 
investeringar och struntar 
i dem – huset såg inte ut så 
här när det köptes.”

4  ”Klassiskt pyttelitet hus 
som en familj köpt och tänkt 
fixa till, men det har inte blivit 
av. Det är i riktigt dåligt skick 
nu men de har fort farande en 
dröm om att göra något där så 
småningom. ’Så småningom’ 
kan dock inte vara oändligt.”

5  Här har vi en gammal 
lanthandel där folk har bott 
på övervåningen förr i världen. 

Tror att den köptes för att bli 
en sommarstuga till någon och 
så blev det inget av det.”

6  ”Det här är en del av en gård 
med flera gamla hus. Jag ser 
framför mig att det var lite som 
Bullerbyn innan man slängde 
ut alla lantbrukare. Fantastisk 
grund och konstruktion, men 
huset är för dyrt att renovera 
så det får stå och självdö.”

1
2

3
5

4

6
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Nyligen varnades en mäklare av Fastig 
mäklarinspektionen, FMI, för att ha utan  
tillstånd ha publicerat en drönarvideo  
i en annons. Fastouts vd Håkan Lindgren 
svarar på frågor om lagstiftningen 
kring flygfoton och berättar också om 
företagets plattform där mäklare och 
fotografer kan mötas.

// JONAS BERGHOLM

  *  HUR SER LAGSTIFTNINGEN  kring flygfoton ut?
– Det finns fortfarande en del missförstånd kring lag­

stiftningen om drönarfoto. Många tror att så länge man 
inte visar horisonten så kan man publicera sitt drönar­
material utan godkännande från Lantmäteriet. Det är fel. 
Reglerna är faktiskt tydliga och enkla. Man får endast visa 
den aktuella tomten och de tillhörande byggnaderna. Om 
man visar annat ska materialet skickas till 
Lantmäteriet för godkännande.

Hur ser straffskalan ut?
– Påföljden för icke godkänt material 

kan vara dagsböter och till och med 
fängelse. Har man otur och får med 
ett skyddsobjekt och byggnad med 
avbildningsförbud, så faller det under 
skyddslagen. Skyddslagen innehåller 
bestämmelser som avser att 
skydda särskilda skydds­
objekt mot sabotage, 
terroristbrott, grovt 
rån samt spioneri och 
röjande av hemliga 
uppgifter som rör 

 ”Reglerna kring drönar vyer  
är faktiskt tydliga och enkla”

Vad kan orsaken vara att mäklare ibland brister vad 
gäller reglerna?

– För det enskilda mäklarkontoret handlar det till stor 
del om okunskap. Man har helt inte koll på vad som gäller. 
Men det finns också mäklare som vill blunda för regel­
verket och chansar. Det är viktigt att både fototjänstleve­
rantörer och huvudkontor visar ansvar genom att sprida 
tydlig information och riktlinjer till mäklarkontor för att 
säkerställa korrekt agerande, särskilt med tanke på det 
omvärldsläge vi befinner oss i.

Finns det fler orsaker till att mäklare inte tar sitt ansvar?
– Ett problem för branschen är de långa handläggnings­

tiderna från Lantmäteriet. Under halva året byggs det upp 
en backlog av ärenden som till slut landar i handläggnings­
tider på upp till två och en halv månad. Jag har nyligen 
varit i samtal med Lantmäteriet som säger att de saknar 
resurser och att det inte tillsätts nya, vilket riskerar ännu 
längre handläggningstider som följd. I praktiken innebär 
det att mäklare inte kan erbjuda bostadssäljare drönar­
material under en betydande del av året annat än det som 
redan är godkänt. Därför blir Fastouts stora arkiv av god­
kända drönarvyer kanske det enda alternativet.

Hur ska mäklaren tänka så att inga 
missförstånd ska behöva uppstå?

– Sätt dig in i regelverket. Handläggningstiden står 
på Lantmäteriets webbplats, i skrivande stund är den 

knappt fyra veckor. Om du känner dig osäker på hur du 
kan anpassa ditt arbete och på bästa sätt använda drönar­
material är du alltid välkommen att höra av dig till oss.

Hur viktig resurs är flygfoton för fastighets mäklaren 
i sitt jobb?

– Jag tycker att det är en hygienfaktor. Du behöver bara 
gå till dig själv när du bokar semester eller hyr ett boende. 
Självklart vill man se omgivningarna innan man bokar. Det 
känns omodernt att beskriva bostadens läge med text. Att 
berätta hur man tänkt marknadsföra bostadens läge kan 
absolut påverka intaget. Därför är drönarfoto viktigt för 
mäklare, säljare och köpare. Läget handlar om så mycket 
mer än bara en vacker utsikt, det handlar om livsstil och 
vilken omgivning man vill bo i. /

totalförsvaret.

Håkan Lindgren,  
vd på Fastout

Fastout erbjuder en 
tjänst där mäklare och 
fotografer kan mötas 
för beställning av foto­
tjänster och för att att 
skapa visuella presen­
tationer. Plattformen 
innehåller i dag över 
100 000 drönarvyer.

Nyligen varnades en mäklare av Fastig hets-
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” Jag hoppas kunna axla ansvaret 
på ett förtjänstfullt sätt” 

 LIVEINTERVJUN  Senast David Johansson från FMI var med i MäklarVärldens 

sociala medier-intervju talade vi om penningtvätt. Denna gång är ämnet 

ett annat, eftersom han efter årsskiftet blir tillförordnad myndighets chef 

på Fastighetsmäklarinspektionen när Gunilla Paulsson lämnar. // MARIA FORSSTRÖM

David Johansson får vid 
årsskiftet rollen som till­
förordnad myndighets­
chef på Fastighets­
mäklarinspektionen.

Här återger vi live intervjuer  
från sociala medier. Följ 
oss på  Facebook, Linkedin, 
X och Instagram!

David Johansson  Vi kommer sakna Gunilla när hon slutar, hon är en mycket 

uppskattad chef och varit drivande i att nå dit vi är i dag. Jag hoppas kunna 

axla ansvaret och rollen på ett förtjänstfullt sätt.

MäklarVärlden  Kommer du att göra några större förändringar?

David Johansson  Nja, snarare fortsätta vår resa mot att bli en modern expert­

myndighet. Vi kommer ha fokus på de grövsta överträdelserna och vässa 

till synen, inte minst på penningtvättsområdet. En god dialog och nära sam­

verkan med branschen är viktig och kommer även fortsatt vara prioriterat.

MäklarVärlden  Du har ju hittills varit operativ chef på FMI, hur blir din roll annorlunda nu?

David Johansson  Jag får rösta i disciplinnämnde �� Självklart innebär rollen 

ett bredare ansvar och fler strategiska frågor på mitt bord. Fördelen med en 

mindre myndighet är dock att man kan behålla en nära kontakt med de olika 

verksamhetsgrenarna och medarbetarna.

MäklarVärlden  Vad ser du som FMI:s viktigaste uppgift?

David Johansson  Vi har att värna om konsumenters intressen samt stötta 

och vägleda branschen. Att det finns en myndighet med djup kunskap att 

vända sig till är till gagn för både allmänhet och mäklare och bidrar till att öka 

förtroendet för mäklartjänsten.

MäklarVärlden  Håller ni samtidigt på att leta efter en ny myndighetschef 

och vad vill ni i så fall se för egenskaper hos hen?

David Johansson  Det är regeringen som sköter rekryteringen. När denna 

process drar igång vet jag inte i dagsläget. För oss är det viktigt med en person 

som kan peka ut riktningen och ge medarbetarna rätt förutsättningar.

MäklarVärlden  Det blev ju klart häromveckan att FMI fortsätter 

att vara en egen myndighet – hur tänker du kring det?

David Johansson  Det känns väldigt bra. Både vi och branschen var tydliga 

med att vi ansåg att det var det bästa alternativet.

MäklarVärlden  En regeringsutredning som pågått ett tag föreslår nu att den nuvarande 

penningtvättslagen ska ersättas av en ny. Kommer det att påverka hur ni arbetar på FMI?

David Johansson  Förmodligen inte, men då vi inte sett det nya regelverket 

är det för tidigt att säga exakt hur det kommer att påverka oss.
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Avslut
Vad har du för tips till den 

som letar jobb just nu?

Maja Stolpe
Notar, Vallentuna

  *  – Sätt upp en lista över kriterier som du 
eftersöker hos en arbetsgivare. Se vilka 
förutsättningar och verktyg du får för 
att lyckas. Visa framfötterna och gå till 
din önskade arbetsgivares kontor och 
presentera dig.

Adam Irming
Croisette, Malmö

  *  – När man är nyexaminerad och på 
jakt efter jobb kommer man långt 
med att visa initiativ. Entusiasm och 
 engagemang är A och O inom mäklar­
yrket, och genom att plocka upp 
telefonen och ringa den arbetsgivare du 
vill arbeta hos kan du ge ett smakprov 
på vem du är som person. Var förberedd 
och tydlig med varför just du är rätt 
person för jobbet – visa din vilja.

Linn Olausson
Mohv, Helsingborg

  *  – Det finns två vägar att gå, antingen via 
en uppdragsutbildning eller via univer­
sitet – jag själv gick en uppdragsutbild­
ning. Första steget för mig var att mejla 
kontorschefen på Mohv i Helsingborg, ge 

en kort introduktion till mig själv samt 
vad jag ville åstadkomma framåt. Jag 
fick komma in på en intervju och det sa 
klick direkt. Mitt tips är helt enkelt att 
mejla franchise tagare eller kontorschefer 

för att få komma in till kontoret och pre­
sentera dig själv oavsett utbildningssätt. 
Socialitet och utstrålning tycker jag 
själv är några av de absolut viktigaste 
egenskaperna som en mäklare kan ha.
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Per-Anders, Pia och Erica har också sett en förändring 

i modern tid inom brukandet av skog. Både intresset och 

priserna har ökat exponentiellt.
– Lagstiftningen värnar i dag om den åkermark som vi 

alla är beroende av. Skogens gröna guld är ännu grönare än 

förr. Det kan bli solcellsparker, kolsänkor där storföretag 

köper några år av produktion som klimatkompensation. 

Allvarligast är dock hur äganderätten kringskärs från alla 

håll. Den måste värnas om den ska bestå, säger Per-Anders 

och svarar på vad han tycker om att många mäklarföretag 

i dag ingår i en kedja.
– Kul för dem! Skämt åsido, vi tror att det säkert finns 

många fördelar med att vara del av en kedja, men det for-

matet har aldrig passat oss. Vårt varumärke och vår styrka 

är vår personlighet och vår lokalkännedom. Vi har funnits 

i Närke i hundra år och namnet Värhulta klingar välbekant 

för flera generationer närkingar.

Han gör tydligt att en kedja må har fördelar och nack-

delar men bakom varje skrivbord så finns ett ”hjärta”, en 

mäklare med omsorg om sina kunder och sitt arbete.

– Det är det hjärtat som är avgörande för allas vårt 

arbete, oavsett kedjetillhörighet eller ej.

När det gäller kunderna är det unga som gamla, privat-

personer, företag och näringsidkare. Inriktningen jord- 

och skogsbruk har man valt att kalla för lantvillor. Det är 

alltifrån rena skogsfastigheter till små torpställen med ett 

par hektars inäga.
– Vi förmedlar också hästgårdar och rena produktions-

gårdar. Därtill hela företag med maskinparker och djur-

besättningar. Tack vare vår erfarenhet från djur- och 

maskinauktioner kan vi värdera och förmedla gårdar i drift. 

Då och då slinker det med en och annan sommarstuga.

VÄRHULTA HAR SÅ KLART  konkurrens men kallar detta för att 

man har kollegor på andra företag och kedjor – och man 

upplever att det inom deras mäklargren finns konkurrens 

som på samma sätt som hos stadsmäklaren. Dock har man 

ett kollegialt utbyte lokalt, där man umgås med respekt.

– Inte sällan ringer vi och rådfrågar varandra sins-

emellan. Till och med så sänder vi objekt vidare till 

 kollegor om de passar deras portfölj bättre.

Per-Anders säger också att jord och skogspriserna har 

ökat under de senaste hundra åren och det kommer de 

fortsätta göra.

... det finns säkert många 
fördelar med att vara del 
av en kedja, men det har 
aldrig passat oss ...
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– Under de senast åren har åkermarken varit tämli-

gen stabil i värde. Dock finns det tröga år med tanke på 

lantbrukets utsatthet vad gäller väder. Räntor påverkar 

självklart, men det känner vi alla. Skog har ökat rejält och 

måste ses som både en bristvara och en investering.

NÄR ALLA ÄR INNE  samtidigt på Värhultas kontor försöker 

man samlas kring förmiddagsfikat för att stämma av och 

planera framåt. I regel fylls dagarna av besök hos kunder, 

samtal med lantmäteriet, upprättande av avtal, kontakt 

med banker, producerande av annonsmaterial och plan-

ritningar, med mera.
– Vi håller visningar och gör värderingar. Vi ger råd 

kring ekonomi, juridik, fastighetsskötsel och företagande. 

För oss handlar jobbet om att bygga förtroende. Vi tar 

oss tid med kunderna, både nuvarande och blivande 

fastighetsägare. Vi ser också att det är viktigt att odla 

relationer med jurister, banker och olika instanser som 

möjliggör vårt arbete.
För Pia kan en arbetsdag även innehålla fölningar, 

stallskötsel och hoppträning och Erica står ibland hemma 

i verkstaden och linoljefärgsmålar fönsterbågar mellan 

mailen och kundsamtalen.
– Under pandemin såg vi att allt fler sökte sig ut på lan-

det, men då framför allt till mer fritidsbetonade fastigheter. 

Vi har de senaste åren sett en ny ”grön våg”, då ungdomar 

söker renoveringsobjekt och små gårdar med möjlighet 

till djurhållning och odling. Gällande jordbruksdelen har 

vi länge sett en minskning av smågårdar där dessa köps av 

intilliggande fastighetsägare och införlivas i deras befint-

liga gårdsbild. Lönsamheten inom jordbruket kräver allt 

större djurbesättningar och gårdar. Allt fler är intresse-

rade av skog.

AVSLUTNINGSVIS PRATAR VI  om hur framtiden ser ut för 

mäklare med den här inriktningen och Per-Anders 

förklarar att rent generellt finns det alltid en 

marknad.
– Vi brukar säga att det här är en säker aktiein-

vestering. Eller som Mark Twain sa: ”Buy land, 

they’re not making it anymore”. Vi tror också 

att den gröna vågen kommer fortsätta och 

att fler kommer vilja flytta från stan. /

... vi ser en ny ”grön våg”,  
då ungdomar söker små  
gårdar med möjlighet  
till djur hållning och  
odling ...
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Med MäklarVärlden når du hela branschen – och en stor 
del av de som i dag studerar till fastighetsmäklare.

8 700
LÄSARE FÅR VARJE NUMMER 

AV MÄKLARVÄRLDEN

ANNONSBOKNING ANSVARIG UTGIVARE
Gabrielle Hagman, Mediakraft 
gabrielle.hagman@mediakraft.se
0736 277984

Jenny Persson
jenny@maklarvarlden.se
0706 980329
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 ∏ANNONSFORMAT

A	 Toppbanner	 980	x 240 px*	   11 000:- � (33% SOV)

B	 Mittbanner	 728	x 90 px*	  7 700:- 
C	 XL-banner	 300	x 250 px	  7 700:- � .

D	 Toppbanner	 550	x 300 px�  5 500:-
E	 Banner	 360	x 250 px�  2 750:-
F	 Nativeannons�  6 600:-

G	 Temabanner	550	x 300 px� 10 000:-

D G

E

F

A

B

B

C

På MäklarVärldens webb och i nyhetsbrevet bygger ni ert 
varumärke och når besökare och läsare i deras vardag. 
Sajten har i genomsnitt 15 000 besökare varje månad. 
Nyhetsbrevet når cirka 10 000 prenumeranter varje 
vecka. Nyhetsbrev Oneshot utkommer varje kvartal  
med följande tema:

 q1	 Sälj
 q2	 Framgångsfaktorer 
	 och utbildning
 q3	 Juridik
 q4	 Rekrytering

MÖT  
MÄKLARNA  

I VARDAGEN

SAJT NYHETS-
BREV

NYHETS-
BREV 

ONESHOT

Material ska levereras i jpeg- eller 
png-format. Moms tillkommer.  
Pris för sajt avser per månad. Vid 
frågor mejla traffic@mediakraft.se  
eller kontakta Gabrielle (se nedan).

 ∏�TEKNISKA  
UPPLYSNINGAR

 För nativeannonsering,  se särskild information! 

* Topp- och mittbanner ska även lämnas i mobilformat 300 x 250 px

ANNONSBOKNING ANSVARIG UTGIVARE
Gabrielle Hagman, Mediakraft 
gabrielle.hagman@mediakraft.se
0736 277984

Jenny Persson
jenny@maklarvarlden.se
0706 980329
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 ∏NATIVEANNONSER – EN UNIK MÖJLIGHET 
ATT SKAPA BUZZ KRING ERT FÖRETAG
 
Native är en annonsform som ökar i popularitet 
och som ger högt engagemang och läsvärde. 
En nativeannons (även kallade advertorial 
eller redaktionell annons) berättar er historia 
i en form och ett sammanhang som läsarna 
känner igen sig i. Här finns möjligheten att fram
hålla en produkt, berätta om ett framgångsrikt 
case eller lyfta fördelarna med att jobba hos 
just er!

Native harmonsierar med redaktionelt material 
och är tydligt annonsmärkt. Vi hjälper er under 
hela vägen från idé till färdig annons. Kontakta 
oss så berättar vi mer!

Print, helsida
Pris:  27 500:- 

Nyhetsbrev
Pris:  6 600:- 

Levereras i text + bild. 
Bild: 700x480 px. Text: Max 400 tecken 
med blanksteg till ingressen, max 2 000 
tecken i huvudtexten. Ytterligare material
specifikationer ges vid bokning.

Print, uppslag
Pris:  49 850:- 

Totalpris inklusive textproduktion.  
Särskilda villkor gäller.

 ∏FORMAT

ANNONSBOKNING ANSVARIG UTGIVARE
Gabrielle Hagman, Mediakraft 
gabrielle.hagman@mediakraft.se
0736 277984

Jenny Persson
jenny@maklarvarlden.se
0706 980329


